
Пропонує  

комплексний супровід 

зовнішньоекономічної 

діяльності Вашого 

підприємства 



Основні умови для здійснення експортних операцій 

 

• наявність укладеного експортного контракту 

 

При цьому контракт повинен : 

 - відповідати вимогам Наказу Мінекономіки та з питань євроінтеграції України 
№201 віл 06.09.2001 «Положення про форму зовнішньоекономічних договорів 

(контрактів)» 

 - бути підписаний та скріплений печатками обох сторін 

 - бути двомовним або перекладений на українську мову (при експорті послуг – переклад 

посвідчується нотаріально) 

 - строк розрахунків за контрактом не повинен перевищувати 90 днів 

 

• наявність рахунку в іноземній валюті в банку 

 

   



Особливості валютного контролю при експорті 

 
• З метою контролю за 90-денним строком надходжень валютної виручки до банку 

надходять реєстри митних ВМД 

 

• До завершення календарного місяця, в якому відбулось надходження експортної 

виручки, компанія зобов’язана надати банку копію контракту та інших 

документів 

 

• Банк звітує щодо експортних операцій в НБУ та ДПІ.  

 

• Обов’язковий продаж (65%) відбувається на наступний день після зарахування 

 

• 35% виручки компанія може використовувати на власний розсуд 

 



Послуги Банку для експортерів сільгоспвиробників та 

їх  партнерів: 

•  розрахунково-касове обслуговування 

 

•  супроводження валютних контрактів 

 

•  кредитування    



 Переваги для трейдерів/постачальників та сільгоспвиробників 
при співпраці  АТ “МетаБанк” : 

 

• Можливість отримання мультивалютних кредитних ліній, які дозволять 
експортерам керувати своїми фінансовими потоками при курсових коливаннях на 
міжбанківському валютному рынку України; 

• Можливість отримання краткотермінових кредитів (овердрафт) для імпортерів в 
сумах середньоденного обігу  на купівлю валюти для виконання імпортних 
контрактів; 

• Можливість прямого контакту с казначєєм банку для погодження курсів  
купівлі/продажу валюти  у зручній для Вас формі (за допомогою інтернет-додатків 
або в телефонному режимі); 

• Висока якість підготовки пакету документів для купівлі Вашим підприємством 
валюти для виконання зобов’язань за зовнішньоекономічним контрактом,  що 
зменше до мінімуму вірогідність  відмови НБУ у продажу валюти.  

 

(за період с 01.01.2016 р. кількість відмов  НБУ у продажу валюти нашим 
клієнтам склала 1,8% від загальної кількості  заяв за цей період) 



 

 

• Оперативне зарахування коштів та проведення платежів за зовнішньоторговими 

операціями день в день; 

• Можливість встановлення індівідуальних тарифів  за РКО Вашему підприємству з 

урахуванням особливостей та потреб Вашого бізнесу; 

• Надання завжди  актуальної інформації  про поточну ситуацію на МВРУ с 

коментарями кваліфікованих спеціалістів казначейскої служби банку для прийняття 

Вами  вірного управліньського рішення. 

• Кваліфікований та гнучкий підхід банку до своїх клієнтів, что базується на великому 

досвіді банка у сфері супроводу та обслуговування  зовнішньоекономічної діяльності 

суб’єктів господарювання.  

 

 

(средньомісячний обіг банка з купівлі/продажу валюти для своїх клїєнтов 

складає близько  121 000 000 в гривневому эквіваленті; 

 



 

 

Фінансування експорту 
У зв’язку зі змінами податкового законодавства в частині спеціального режиму сплати ПДВ 

для Сільгоспвиробника (розмір повернення бюджетом сплаченого ПДВ знижений зі 100% до 

15%), АТ “МетаБанк” працює над розробкою та впровадженням  партнерських програм. 
 

Учасники партнерських програм та їх ролі: 
 

Сільгоспвиробники.  
– Вирощують с/г продукцію та поставляють її на експорт 

• Експортери с/г продукції (трейдери, маслоекстраційні заводи тощо). 
–  Забеспечують експорт с/г продукції від імені Сільгоспвиробника 

• АТ “МетаБанк”.  
– Фінансує Сільгоспвиробника та Трейдера за пільговою ставкою на час 

здійснення експорту кожної партії с/г продукції (до 30 днів); забеспечує 
розрахункове обслуговування участників партнерської програми 



Фінансування експорту 

 

Переваги учасників програм з фінансування експорту: 

• Сільгоспвиробники.  

– Зміни у податковому законодавстві призведуть до зростання видатків на 

сплату ПДВ. Виручка від експорту с/г продукції оподатковується ПДВ за 

ставкою 0%, що призведе до зниження податкового навантаження (за 

рахунок збільшення доходів до 10% від вартості с/г продукції) ; 

– Отримує пільгове фінансування на час експорту с/г продукції (від 12% 

річних,) 

• Експортер.  

– Отримує додаткові переваги при закупівлі с/г продукції на експорт;  

– Отримує відстрочку платежа від фермера на час експорту с/г продукції; 

• АТ “МетаБанк”. 

− Залучення клієнтів на кредитування та розрахункове обслуговування 



Контакти: 

 

 

Шульга Наталя Володимирівна 

Керуюча Київської дирекції АТ “МетаБанк” 

к.т.+38 093 536 62 51 

e-mail: natalia.shulga@mbank.com.ua; 

Стерліков Максим Ігорович 

Кредитний аналітик  Управління аграрного 

бізнесу Департаменту корпоративного 

бізнесу АТ “МетаБанк” 

к.т.+38 093 536 56 12 

e-mail: msterlikov@mbank.com.ua; 

Жуков Ігор Аркадійович 

Керуючий  продуктами з експорту-імпорту 

управління міжбанківських операцій 

АТ“МетаБанк” 

к.т.+38 093 536 60 45 

e-mail: izhukov@mbank.com.ua; 


